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Contacto com a realidade

> Nem s6 de teoria vive um aluno de Mecatronica. O contacto com a realidade é essencial
para formar um bom profissional. O Jornal das Oficinas acompanhou as apresentagoes
dos formandos da ATEC sobre as suas visitas de estudo a concessionarios de automoveis

'oda a teoria tem (ou deveria ter)
Tuma ligagao direta com o mundo

real. Por esse motivo, por mais
competente que um aluno possa ser
em termos técnicos, nada substituira
uma aprendizagem sobre o quotidiano
daquela que serd a sua futura profissao.
Um contacto com o mundo real.

Os alunos do curso de formagao para
Técnico Mecatrénico Automovel (com
equivaléncia ao 12.° ano) da ATEC tive-
ram, justamente, uma oportunidade de

Agosto 1 2016

ficar a conhecer de perto o dia a dia da
atividade que escolheram para si. Com
base nas visitas de estudo realizadas em
alguns dos principais concessionarios
de automoveis do pais, elaboraram tra-
balhos de grupo que apresentaram ao
publico, recentemente, no Agrupamento
de Escolas Matilde de Rosa Aratjo, em
S. Domingos de Rana.

O Jornal das Oficinas acompanhou
estas apresentacoes e falou com o dire-
tor de formacao da ATEC, Eugénio Bastos.

Por: Jorge Flores

“A ATEC tem, aqui, um curso de especia-
lizacao tecnolégica na area da mecatro-
nica automovel a funcionar. Eno ambito
do curso, a turma faz visitas a concessio-
nérios de vérias marcas. Para estudar e
ver a realidade das concessoes”. O res-
ponsavel explicou que as apresentagoes,
“de todas as tecnologias, de todos os
processos que ficaram das visitas deles’,
representam o esforco dos formandos,
durante varios dias. “Serve para os con-
vidados verem a qualidade da formacao
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que esta aquiem causa e que é comple-
mentada com estas visitas que sao ofe-
recidas e que os proprios funcionarios
aceitam fazé-las’, disse.

H TRES MODULOS, TRES VISITAS

A tarde foi dividida em trés apresen-
tagoes sobre trés empresas diferentes.
Em cada uma delas, um grupo estudou
o seu funcionamento na area da gestao
pos-venda e identificou processos. Tudo
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ferramentas para o seu futuro profissio-
nal.O nosso jornal falou com cada um dos
“capitaes de equipa’, para que relevassem
um pouco da sua apresentacdo. Pedro
Guerreiro, de 22 anos, explicou que o tra-
balho do seu grupo visaria “apresentar
dois dos setores de uma concessao —as
entregas e a recepcao. Vamos basear-
-nos no concessiondrio Mercedes-Benz

C.Santos de Alfragide. Somos um grupo
de seis pessoas e vamos abordar um
bocado destes dois temas”, adiantou.
Por sua vez, Gongalo Pereira dos
Santos, de 25 anos, garantiu que a sua
equipa teria um“approach um bocado
diferente”. Porqué? “Porque achamos
que a quantidade de informacao que
tinhamos da nossa parte nao era sufi-
ciente. E, entdo, vamos contextualizar
aquilo que aprendemos nas aulas com
as nossas visitas, mas de uma forma mais
generalizada’, sublinhou o formando.
JaDaniel Viana, de 31 anos, salientou
que o seu grupo ficou “incumbido de

fazer uma pequena apresentagao, um
enquadramento da histéria da Mercedes-
-Benz, visto que eles reclamam ter sido
a primeira marca a surgir na histoéria da
Humanidade’, contou. Mas nao sé.“De-
pois disso, ficdmos de apresentar a nossa
visita, fazer uma breve descricdo da C.
Santos VP, em Alfragide. Fazemos, por-
tanto, uma simulagao de um caso ficticio

na viatura, que precisa de fazer uma ma-
nutencao e que, depois, é encaminhada
para as respetivas zonas de manutencao
mecanica e manutencao eletrénica. Ba-
sicamente, foi isso que fizemos no nosso
trabalho. Acho que é umtrabalho interes-
sante, é um bocadinho mais aligeirado,
nao é assim tao massudo, e creio que as
pessoas irao gostar’, frisou. %

Pode ver a classificacao online em:
www.jornaldasoficinas.com/
melhormecatronico/
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